und Area Sales Manager
Westschweiz (mwo)

Die TROX HESCO Schweiz AG - ein Unter- Ihre Herausforderung

nehmen der TROX Group - stellt als An- In dieser vielseitigen, marktorientierten Funktion sind Sie Teil
bieterin flr LUftungs- und Klimaanlagen des Teams Westschweiz. Sie Ubernehmen die Verantwortung fir
perfekte Umgebungsverhaltnisse bei un- einen Bereich des Verkaufsgebiets, festigen bestehende Kunden-
terschiedlichsten klimatischen Voraus- beziehungen und bauen neue auf. Verlasslichkeit sowie
setzungen sicher. Als Technologiefiihre- Kompetenz sind Voraussetzungen fur Akzeptanz und langfristige
rin mit innovativen Entwicklungen sowie Partnerschaften.

hoher Fertigungstiefe bietet die Firma

ganzheitliche Systeme aus einer Hand an. Das bringen Sie mit

(www.troxhesco.ch) Sie verfligen Uber eine technische Ausbildung, idealerweise im
HLK-Umfeld, oder haben Erfahrung im Verkauf von komplexen
Produkten. Als ambitionierter Macher schatzen Sie selbststandiges
Arbeiten. Die Gelegenheit, sich in einem bestens verankerten
Unternehmen erfolgreich zu etablieren, ist fir Sie dusserst
motivierend. Franzdsisch sprechen Sie fliessend, Deutsch auf
Kommunikationsniveau.

Die Perspektiven

Es erwartet Sie eine ausserordentlich spannende Aufgabe in
einem zukunftsorientierten sowie innovativen Unternehmen. Sie
erhalten die Chance, Erfahrung einzubringen und als Team
ehrgeizige Ziele zu erreichen. Die Basis fur Ihr erfolgreiches
Wirken sind eine I6sungsorientierte Zusammenarbeit, effiziente
Strukturen und ein hoch professionelles Umfeld.

Arbeitsort: Granges-Paccot (FR).

T Wir freuen uns auf lhre Bewerbung. Fur Auskinfte stehen wir Ihnen
gerne unter +41(0)52 203 00 10 zur Verflgung. lhre vollstandigen
o Unterlagen mit der Referenznummer ENR2530 senden Sie bitte an
e 7 bewerbungen@nietlispach.com.
Nietlispach gen@nietlisp

Menschen finden. Unternehmen stirken. Nietlispach Kirchplatz 5 +4152 2030010
Potenziale entfalten. Unternehmensberatung AG CH-8400 Winterthur www.nietlispach.com



